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Крутякова Татьяна Леонидовна

Налог на прибыль – 2025
С добрым утром! Я всех приветствую!
Новая ставка
Начнем давайте с налога на прибыль. У нас увеличилась ставка по налогу на прибыль на 5% в федеральный бюджет (п. 1 ст. 284 НК РФ). Все, наверное, это уже прочувствовали, поняли. В связи с увеличением ставки на что я хочу обратить ваше внимание. Что касается ежемесячных авансовых платежей по налогу на прибыль. Наверное, вы знаете, но я все-таки напомню, что есть два способа уплаты ежемесячных авансовых платежей по налогу на прибыль. Вы можете их платить по одной трети предыдущего квартала, и этот вариант называется стандартным. Почему? Потому что абсолютное большинство организаций платят налог на прибыль (авансовые платежи) именно так. А можете платить, исходя из фактически полученной прибыли, то есть ежемесячно считать налоговую базу, высчитывать очередной авансовый платеж по факту (п. 2 ст. 286 НК РФ). Эти два способа еще различаются тем, что при первом вы декларации сдаете раз в квартал, а при втором – каждый месяц. Наверное, именно поэтому в основном народ выбирает первый вариант. Потому что каждый месяц считать налоговую базу – это очень трудоемко, трудозатратно и времязатратно.
Так вот, если вы платите авансовые платежи по одной трети предыдущего квартала, то вы пока вообще еще не прочувствовали увеличение ставки. Почему? А потому что вы платите в первом квартале ровно те суммы, которые платили в четвертом квартале. Изменение ставки вообще никоим образом не влияет на размер авансового платежа в первом квартале. А вот если по второму варианту идете, то да, у вас уже, естественно, авансовые платежи считаются исходя из новых ставок. И вот такой небольшой нюанс: возникает сейчас вопрос, как можно перейти с одного варианта уплаты ежемесячных авансовых платежей на другой? Ответ: можно, но только с начала года. Сейчас уже перейти нельзя. Поэтому, если вас в течение 2025 года вариант, который вы применяете, не устраивает, значит, вы уже планируете 2026 год. C 2026 года – пожалуйста, можете сменить порядок уплаты ежемесячных авансовых платежей (письма ФНС России от 03.04.2017 N СД-4-3/6179@, от 19.01.2009 N ШС-22-3/33@).
Еще один момент, на который все-таки обращу внимание. Еще февраль на дворе (сегодня последний день февраля, последний день зимы). Наверное, многие еще не сдали отчетность за 2024 год (кто-то сдал, кто-то не сдал). Обратите внимание, что если вы применяете ПБУ 18/02, то вам нужно было бы пересчитать отложенные налоговые активы, отложенные налоговые обязательства с применением уже новой ставки. Сделать это нужно 31.12.2024. За последние годы многие привыкли к тому, что мы все корректируем, все меняем в межотчетном периоде, и все вообще делаем в межотчетном периоде. Нет, вот здесь не в межотчетном периоде, здесь обычная регламентная операция. 31.12.2024 нужно доначислить отложенные налоговые активы, отложенные налоговые обязательства, и в отчетности за 2024 год, в балансе, в отчете о финансовых результатах они должны быть показаны уже у вас, пересчитаны (п. 14 ПБУ 18/02). Обратите на это внимание.
Расходы на рекламу
Теперь, что касается расходной части, давайте посмотрим, обсудим. Во-первых, у нас появился запрет учитывать расходы на рекламу в интернете, если эта реклама размещена с нарушением требований законодательства (ст. 1 Федерального закона от 29.11.2024 N 416-ФЗ). Я здесь тоже напомню вам, что у нас перечень расходов, на которые мы уменьшаем налоговую базу по налогу на прибыль, вообще-то открытый. Мы можем учитывать с вами любые документально подтвержденные, экономически обоснованные расходы. Но у нас есть закрытый перечень расходов, который учитывать нельзя. Вот этот перечень закреплен в ст. 270 НК РФ. И в п. 44 ст. 270 НК РФ появился прямой запрет учитывать расходы на рекламу в интернете, если они размещены с нарушением требований законодательства. А я напомню, что уже больше двух лет у нас реклама в интернете маркируется. То есть, когда вы заключаете договор на размещение рекламы в соцсетях, в блогах, на сайтах каких-то, в электронных изданиях, то этот договор на размещение рекламы должен быть размещен в едином реестре интернет-рекламы (есть такой у нас реестр, ЕРИР сокращенно он называется). И та реклама, которая размещена в ЕРИР, ей присваивается токен специальный, такое обозначение буквенно-цифровое, марочка такая. И когда рекламное размещение уже пошло, реклама ваша размещается в интернете, там обязательно должно быть указано: а) что это реклама, б) этот вот токен должен быть указан. И, в принципе, есть штрафы за размещение рекламы с нарушением установленных требований.
По налогам до 2025 года вроде не было никаких негативных моментов. Теперь появился. Если ваша реклама не будет зарегистрирована в установленном порядке, если ей не будет присвоен этот токен, значит, вы не сможете учесть соответствующие расходы на рекламу в уменьшение налоговой базы по налогу на прибыль. Это надо обязательно учитывать.
Расходы с коэффициентом 2
Дальше у нас с вами есть четыре вида расходов, которые нам разрешено учитывать в целях налогообложения с повышающим коэффициентом. То есть мы можем уменьшать налоговую базу не на фактически произведенные расходы, а на наши расходы, умноженные на некий коэффициент. С 01.01.2025 этот коэффициент стал 2 (п. 1 ст. 257 НК РФ). И во многом это налоговая учетная политика. Вам нужно для начала понять, в принципе есть ли у вас право использовать соответствующий коэффициент. А дальше, если это право у вас есть, вам нужно для себя решить, будете ли вы этим правом пользоваться. И если будете, то вы это закрепите в своей налоговой учетной политике. А если не будете, так и не надо. Речь идет о возможности дополнительно уменьшить налоговую базу. Я вообще вам кому-то напомню, кому-то сакцентирую внимание, что когда мы говорим о расходной части, о том, что мы уменьшаем налоговую базу по налогу на прибыль, здесь мы все время говорим «можно учесть». Не «надо учесть», а «можно учесть». Почему? А потому что можно и не учитывать. Если вы какие-то расходы не хотите учитывать или какие-то повышающие коэффициенты не хотите применять, ну так и не применяйте. У вас будет больше налоговая база, у вас будет больше налог на прибыль. В этом нет никакого криминала.
Какие расходы мы можем учесть с коэффициентом повышающим начиная с 2025 года? Первый – это расходы на приобретение основных средств. Но, конечно, не всех. Речь идет, во-первых, об оборудовании отечественного производства, и тоже не обо всем, а только о том, которое на дату ввода в эксплуатацию включено либо в Единый реестр российской радиоэлектронной продукции (а еще оно должно относиться к сфере искусственного интеллекта), либо это будет Единый реестр российских программ. Это мы говорим про российские программно-аппаратные комплексы. Либо это будет Перечень российского высокотехнологичного оборудования, утв. Распоряжением Правительства РФ от 20.07.2023 N 1937-р.
Соответственно, что можно посмотреть. Можно посмотреть структуру ваших основных средств. Есть ли у вас в принципе такие основные средства? Работаете ли вы на таком оборудовании? Если да, то с большой долей вероятности вы и дальше будете приобретать соответствующие объекты. Подумайте тогда, нужен вам этот коэффициент или нет. Что нам даст коэффициент? Вот вы приобрели оборудование за 10 000 000 руб. Фактические затраты на приобретение – 10 000 000 руб. В бухгалтерском учете первоначальная стоимость будет 10 000 000 руб., а в налоговом учете вам разрешено умножить ваши затраты на 2 – 20 000 000 руб. Сформировать первоначальную стоимость – 20 000 000 руб. Соответственно, через амортизацию у вас на расходы спишется 20 000 000 руб., а в бухгалтерском учете – 10 000 000 руб. Вот в этом и есть смысл этого коэффициента.
Следующий коэффициент предусмотрен для расходов на создание, на приобретение нематериальных активов, но не всех, а только нематериальных активов в виде исключительных прав на программы для ЭВМ (п. 3 ст. 257 НК РФ). То есть это, в принципе, норма, конечно, узкоотраслевая, для IT-компаний, которые разрабатывают сами программные продукты. У кого может быть нематериальный актив в виде исключительных прав на программы для ЭВМ? 99% – у разработчиков этой программы, потому что именно у них возникают исключительные права на соответствующие продукты, которые они разрабатывают. И вот эти IT-компании сейчас гораздо больше грустят, чем все другие налогоплательщики, в связи с повышением ставки, потому что одно дело, когда вы платили налог на прибыль по ставке 20%, и вам сделали 25%. С точки зрения трудоемкости работы бухгалтера это вообще ничего не меняет. Как считали налоговую базу, так и cчитаете, просто налог у вас стал больше. То есть вы раньше умножали на 20, теперь – на 25. Поэтому здесь изменение с точки зрения трудоемкости процесса – вообще никакое. А вот когда у вас был налог на прибыль 0%, а стал 5% – это да, это существенно меняет картинку. Потому что все-таки, когда у вас налог на прибыль 0%, наверное, вы не так трепетно относились к формированию налоговой базы (все равно налог 0%), как сейчас. Поэтому в IT-компаниях у бухгалтеров вижу гораздо большую грусть в связи с повышением налога на прибыль. Но это как раз оборотная сторона. Это история про то, что, да, ставка у вас стала 5%, зато вы можете при формировании первоначальной стоимости нематериальных активов в виде исключительных прав применять повышающий коэффициент 2.
Я здесь обращаю внимание на то, что в прошлом году похожая норма была, но там был коэффициент 1,5, сейчас стал 2. И в прошлом году было два условия для того, чтобы коэффициент применять: программа должна была быть включена в Единый реестр российских программ и относиться к сфере искусственного интеллекта, что, естественно, очень сужало сферу применения коэффициента. А с этого года у нас осталось только одно условие. Ваша программа должна быть включена в Единый реестр российских программ. Уже требования о наличии у нее интеллекта ушло. Поэтому осталось только одно. Поэтому сразу расширяется сфера применения коэффициента. Он стал у нас 2, а не 1,5.
И вот представьте себе, как это работает. Я напомню, что в налоговом учете по нематериальным активам в виде исключительных прав на программы для ЭВМ можно устанавливать СПИ любой, но не менее двух лет (п. 2 ст. 258 НК РФ). Можно поставить два. И вот смотрите, картинка: допустим, есть компания, которая занимается разработкой программных продуктов. Допустим, работали пять, шесть, семь месяцев, разрабатывали какой-то новый продукт, новую версию, еще что-то и собрали все затраты, которые будут формировать первоначальную стоимость. Допустим, получилось у нас, мы потратили 50 000 000 руб. Включаемся в Единый реестр российских программ, получаем право свои 50 000 000 руб. умножить на 2, и в налоговом учете формируем первоначальную стоимость нематериального актива, получается 100 000 000 руб. Ставим СПИ два года. Соответственно, что мы получаем? В первый год мы списываем через амортизацию 50 000 000 руб., и во второй – 50 000 000 руб. Потратили мы только 50 000 000 руб., да? То есть мы свои затраты, в принципе, в течение года все учли. A второй год мы уже учитываем то, что мы не тратили, а то, что нам добавили. Поэтому норма-то, мне кажется, прекрасная. Главное все нюансы посчитать, посмотреть. И, конечно, я бы, безусловно, пользовалась.
Если вы хотите взять себе один из этих двух коэффициентов по основным средствам или по нематериальным активам, то, повторюсь, вы соответствующую запись делаете в налоговой учетной политике. Дальше вы имеете в виду, что коэффициент применяется только к расходам на приобретение, создание, то есть первичное поступление. Если в дальнейшем будут расходы на реконструкцию, модернизацию, улучшения, капитальные вложения в уже существующие основные средства и нематериальные активы, то там уже без коэффициента, там фактические затраты, и больше никак (Письмо Минфина России от 21.12.2023 N 03-03-06/1/124572). И, естественно, когда вводятся такие какие-то преференции, налоговая, кстати, называет это льготами. Сейчас чуть позже объясню, почему это важно. Когда вводятся такие преференции для налогоплательщиков, конечно, всегда предусматриваются какие-то нормы, которые должны затруднить применение этих дополнительных возможностей в целях налоговой оптимизации незаконной, недобросовестной. Здесь это ограничение вот где: в п. 3 ст. 268 НК РФ есть норма, которая говорит о том, что если у вас есть в налоговом учете основные средства или нематериальные активы, у которых первоначальная стоимость налоговая сформирована с коэффициентом 2 либо 1,5 (то, что было в прошлом, в позапрошлом году), то если вы когда-нибудь их будете продавать (не в течение пяти лет, не в течение десяти лет, а вообще, если вы когда-нибудь их будете продавать) и будет в налоговом учете сформирован убыток от их реализации, то этот убыток нельзя будет учесть в целях налогообложения ни при каких условиях. Вообще нельзя будет учесть.
Еще один коэффициент в ст. 262 НК РФ. Я про ст. 262 НК РФ сейчас сильно в подробности уходить не буду. Такая специфическая статья, которая есть в гл. 25 НК РФ давно, мне кажется, с момента, как гл. 25 НК РФ появилась, так и ст. 262 НК РФ в этом виде там есть. Это статья про особые правила учета расходов на научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы (НИОКР). Речь идет о НИОКР, которые вы делаете для себя своими силами или на стороне заказываете. Но смысл в том, что результат вы будете, планируете использовать в деятельности своей компании. Вот тогда вы учитываете расходы на НИОКР по ст. 262 НК РФ, там специфические правила, в которые мы залезать не будем. И всегда в этой ст. 262 НК РФ была норма о том, что если вы выполняете НИОКР по Перечню, утв. Постановлением Правительства РФ от 24.12.2008 N 988, то вы можете учитывать расходы с коэффициентом 1,5. Все то же самое осталось, только коэффициент стал 2. То есть здесь вообще никакие правила не изменились, просто повысили коэффициент, он стал 2 (п. 7 ст. 262 НК РФ). У кого есть, у того есть, у кого нет – не забивайте себе голову лишней информацией.
И, наконец, последняя история, где у нас могут быть расходы с коэффициентом. Это, наверное, история, которая затрагивает всех. Мы уже в 2025 году. Речь идет о расходах на приобретение лицензионного программного обеспечения. Когда ваша компания приобретает лицензии на какие-то программы, право пользования программами, то мы учитываем расходы по пп. 26 п. 1 ст. 264 НК РФ. Эта статья предполагает, что мы их учитываем как прочие расходы, связанные с производством и реализацией. При этом Минфин с Федеральной налоговой службой всегда настаивали и настаивают на том, что мы их учитываем не единовременно, а равномерно в течение срока действия лицензии (письма Минфина России от 23.08.2022 N 03-03-06/1/82167, от 18.06.2021 N 03-03-06/1/48218). Так вот, если мы приобретаем с вами лицензию на программу, которая включена в Единый реестр российских программ, то мы можем наши расходы учитывать в целях налога на прибыль с коэффициентом 2 (то есть в два раза больше). При этом такой коэффициент тоже пришел с прошлого года. В прошлом году он был 1,5, стал 2. И здесь тоже в прошлом году было требование о том, что программа еще и должна относиться к сфере искусственного интеллекта. С этого года такого требования нет, поэтому при приобретении лицензии на любую программу, которая включена в Единый реестр российских программ, вы можете свои расходы учитывать с коэффициентом 2. Опять ключевое слово – можете. Для того чтобы использовать коэффициент 2, надо принять соответствующее решение и закрепить его в налоговой учетной политике.
Здесь вот на что я обращу ваше внимание: Минфин уже выпустил письмо по поводу применения именно этого коэффициента. Почему? Потому что есть такое подозрение, что это будет часто используемая норма, потому что такие расходы есть у всех (крупные, средние, малые, микро – неважно). Мне кажется, что уж какую-то лицензию на какую-то программу, наверное, народ приобретает, уж пора на законном основании пользоваться программными продуктами. Поскольку это очень распространенный вид расходов, понятно, что многие будут пользоваться этим коэффициентом. Поэтому Минфин уже нам упреждающе выпустил разъяснение вот по какому вопросу. Я только что упомянула, что налоговые органы настаивают на том, что расходы на приобретение лицензии учитываются в целях налогообложения не единовременно, сразу в полной сумме, а равномерно в течение срока действия лицензии. Если срок не определен, лицензия бессрочная, то есть рекомендация учитывать равномерно в течение пяти лет. И вполне возможна такая ситуация, когда вы в прошлом, в позапрошлом году приобрели лицензию на российскую программу, которая находится в Едином реестре российских программ, и срок действия лицензии частично приходится на 2025 год. То есть кусок ваших расходов, произведенных до 01.01.2025, переходит на 2025 год. Соответственно, как подумал Минфин (совершенно, наверное, правильно), может возникнуть вопрос, а можем ли мы уже вот к этому куску, который пошел на 2025 год, применить коэффициент 2? Ответ такой: нет (Письмо Минфина России от 05.12.2024 N 03-03-06/1/122830). И здесь у меня вообще никаких возражений нет. Расходы с коэффициентом 2 можно учитывать, если они произведены после 01.01.2025. То есть лицензия приобретена после 01.01.2025. Если же лицензия была приобретена раньше, то даже если, повторюсь, часть расходов переходит на 2025 год, они учитываются по тем правилам, которые были на момент приобретения лицензии. То есть никакого коэффициента здесь быть не может. На всякий случай, чтобы мы точно друг друга понимали, с бухгалтером вообще надо разговаривать, мне кажется, на цифрах. Вот так, все слова были сейчас сказаны – кто-то так понял, кто-то по-другому понял. А давайте мы сейчас на цифрах разложим, тогда вообще никаких вопросов нет и все понятно.
Вот, допустим, в налоговой учетной политике на 2025 год мы предусмотрели коэффициент 2 в отношении расходов на лицензионное ПО, зарегистрированное в Реестре российских программных продуктов. Мы приобрели лицензию на такую программу на 12 месяцев стоимостью 600 000 руб. Значит, мы ее приобрели в феврале 2024 года, срок 12 месяцев растянули с февраля по январь 2025 года. 600 000 руб. разделить на 12 – по 50 000 руб. пошло включаться в расходы, в том числе 50 000 руб. в январе 2025 года. А потом мы купили уже в 2025 году точно такую же лицензию еще на 12 месяцев, тоже за 600 000 руб. И уже у нас есть право применить коэффициент 2. Мы свои 600 000 руб. умножаем на 2, получаем 1 200 000 руб., и уже по 100 000 руб. начинаем включать в состав расходов, начиная с февраля 2025 года. Вот таким образом работает эта норма.
Федеральная налоговая служба уже обозначила свою позицию по поводу того, что эти коэффициенты, предусмотренные гл. 25 НК РФ, они рассматривают как льготы, как налоговые льготы. Почему это важно? Важно это вот по какому поводу, я вам напомню (кому-то напомню, кому-то расскажу, кто-то узнает впервые), что по ч. 1 НК РФ в рамках камеральной проверки декларации той или иной налоговая имеет право запрашивать документы, подтверждающие правомерность применения налоговых льгот (п. 6 ст. 88 НК РФ). Вообще на камеральных проверках налоговая мало что имеет право запрашивать именно в силу закона. А если мы в декларации показываем льготы, то, здесь прямо это зафиксировано, у налоговой есть право требовать от вас представления документа, подтверждающего правомерность применения льгот. Федеральная налоговая служба, обозначив свою позицию, что применение этих коэффициентов – это налоговые льготы, однозначно нам указывает, что в рамках камеральных проверок деклараций по налогу на прибыль налоговая будет запрашивать документы у тех, кто учитывает те или иные расходы с коэффициентом 2. К этому нужно быть готовыми. Если мы будем говорить про лицензии, что здесь могут быть за документы? Выписка из налоговой учетной политики – раз, лицензионный договор – два, регистрационный номер программы в реестре – три. В общем, это несложная история, но имейте в виду, что такие документы у вас налоговая не то что может запросить – голову на отсечение даю, будет запрашивать, особенно в первые отчетные периоды 2025 года, когда только заработают эти все нормы.
Федеральный инвестиционный налоговый вычет
Дальше следующая история, которая у нас появилась в налоге на прибыль с 2025 года. Это федеральный инвестиционный налоговый вычет. Это новая ст. 286.2 НК РФ. Что такое в принципе федеральный инвестиционный налоговый вычет? Это возможность на сумму капвложений в основные средства или нематериальные активы уменьшать налог на прибыль, подлежащий уплате в федеральный бюджет. То есть мы уменьшаем не налоговую базу, мы говорим сейчас не про расход (признание расходов), а мы говорим о том, что вы уже посчитали налог, причем только ту часть, которая пошла в федеральный бюджет. И вот ее вы будете уменьшать, если захотите, на кусочек капитальных вложений ваших в основные средства или нематериальные активы. Ст. 286.2 НК РФ – там рамочные такие правила игры, общие по поводу этого вычета. Вся конкретика – в Постановлении Правительства от 28.11.2024 N 1638. Для начала нам нужно понять, имеете ли вы в принципе право пользоваться этим федеральным инвестиционным налоговым вычетом или у вас такого права нет.
Здесь в табличке сведены те виды деятельности, которые дают вам право применять федеральные инвестиционные налоговые вычеты. Мы смотрим по ОКВЭД вашего основного вида деятельности, который закреплен в ЕГРЮЛ по состоянию (внимание!) на 01.01.2024. Не 2025 года, а 2024 года. Я прямо акцент на этом ставлю, потому что я уже там увидела, как люди поскакали ОКВЭД свои менять, чтобы вычетом пользоваться. Значит, специально, конечно, это все сделано именно для того, чтобы народ не ринулся, прочитав этот перечень, вносить изменения в ЕГРЮЛ и пользоваться вычетом. Поэтому на 01.01.2024. Я думаю, что дальше, в 2026 году, скорректируются параметры, и там будет браться основной ОКВЭД более поздний. Но 2025 год – именно так. Это еще один момент, где все-таки я поставлю акцент. Уже много раз говорила: важно, чтобы в реестре у вас были указаны актуальные сведения. И важно, когда что-то меняется, вносить оперативно изменения в реестр юрлиц. Потому что очень многие льготы и очень многие преференции завязываются на формальные показатели, отраженные, закрепленные в реестре. Сколько раз мы уже сталкивались с ситуациями, когда по ОКВЭД вводятся какие-то льготы, рассрочки, отсрочки и все остальное. Сейчас вычет. И народ начинает все время задавать один и тот же вопрос: как быть, если на самом деле у нас вот такой вид деятельности, но в реестре указан другой ОКВЭД? Ну никак. Почему вы его не изменили? Это такое было лирическое отступление, может быть, задуматься на будущее и отслеживать эти процессы.
Значит, вот мы смотрим по ОКВЭД. В принципе, широкими мазками пошли, целыми разделами. Но вот определенные отрасли взяли – смотрите, попадаете или нет. Тут еще такой нюанс, я не стала уже расписывать на слайдах, потому что мы сейчас углубимся в какие-то детали, которые многим не нужны. Если то, что вы сейчас услышите, вам интересно, вы залезете в ст. 286.2 НК РФ и внимательно почитаете. Федеральным инвестиционным налоговым вычетом могут пользоваться не только те организации, которые по ОКВЭД проходят по таблице, которую вы сейчас видите. Вычетом могут пользоваться и компании, которые входят в одну группу с такими компаниями. Это их учредители, у которых доля в уставном капитале больше 50%, и их дочерние компании, у которых эти компании имеют больше 50% в уставном капитале. Соответственно, у учредителя или у дочки может не быть нужного нам ОКВЭД, но тем не менее они могут пользоваться этим вычетом. Сама компания с нужным ОКВЭД, допустим, имеет большие капвложения, а при этом нет прибыли. То есть вычет некуда использовать. Вот она может свои капвложения передать либо дочке, либо учредителю. То есть у нас на самом деле круг тех, кто может пользоваться, достаточно широкий. Поэтому ваша задача какая? Первое: посмотреть теоретически федеральный инвестиционный вычет – это ваша история или нет? Если нет – значит, вам есть чем заняться другим, найдете, я думаю, без проблем. И дальше просто ждем. Я уверена, что на следующие годы параметры вычета будут изменяться. А если у вас теоретическое право есть, то, конечно, нужно для себя решить, а вы им будете пользоваться или нет? Это решение фиксируется в учетной политике.
Как этот вычет работает? На самом деле вообще ничего сложного нет. Под вычет что может у нас попасть? Капвложения в основные средства. Основные средства из группировки машин и оборудования, включая хозинвентарь, 3-10 амортизационной группы. Но на самом деле это больше половины ОКОФ. Поэтому, смотрите, это очень большой блок основных средств. Нематериальные активы, конечно, узко – патент. Поэтому мне кажется, что если народ будет пользоваться, то в основном по основным средствам. Размер вычета – 3% от суммы капвложений. Кажется, что это мизер. Но сейчас еще раз покажу. Мы уменьшаем с вами уже исчисленную сумму налога, то есть мы говорим не о расходной части, а об уменьшении налога. Неиспользованный вычет может переноситься до 10 лет (п. 3 Постановления Правительства РФ от 28.11.2024 N 1638). Не знаю, разумно ли такие остатки оставлять. И вот что важно: решение о применении вычета принимается в отношении отдельных объектов основных средств и нематериальных активов. Что это значит. Это значит, что, если вы в учетной политике запишете: «мы применяем федеральный инвестиционный вычет», это не значит, что теперь все машины и оборудование в течение года, которые вы покупаете, должны идти под этот вычет. Это значит, что вы при приобретении каждого нового объекта основных средств будете решать: здесь мы будем пользоваться вычетами, вот здесь не будем. Ваша задача в учетной политике закрепить, кто будет решать и каким документом мы будем фиксировать это решение. Вот это да, это нужно там закрепить, и дальше уже действовать по своей собственной учетной политике.
Нельзя применять вычет к тем объектам, у которых стоимость формировалась с коэффициентом, мы уже обсудили с вами (п. 4 ст. 286.2 НК РФ). Налог уменьшается в том периоде, когда основные средства или нематериальные активы введены в эксплуатацию. И здесь важно: федеральная часть налога на прибыль, которую мы уменьшаем на капвложении, ее нельзя уменьшить до нуля. Остается все равно минимальная сумма налога, которую мы должны заплатить в бюджет на 2025 год. Она установлена по ставке 3% от прибыли. То есть, по сути, если у нас раньше был налог на прибыль в федеральный бюджет 3%, а стал 8%, то получается, что нам разрешают вычетом вот эту добавку 5% убрать, a 3% – они в любом случае должны быть уплачены в бюджет (п. 6 ст. 286.2 НК РФ).
Я здесь нарисовала пример, как работает этот вычет. Ничего сложного здесь нет. Понятно, что все это программируется, и все программы это поддерживают. Но чтобы было понятно, как это работает, в том числе, как себе набирать основные средства на вычет. Допустим, мы в налоговой учетной политике записали, что мы будем применять вычет. Дальше мы, допустим, записали, что решение о том, применять вычет к конкретному объекту или нет, будет принимать приемочная комиссия, которая будет принимать к учету объект основных средств, и мы будем фиксировать это решение в акте приемочном. Наверное, абсолютное большинство из вас оформляют приемку основных средств актом по форме N ОС-1. Введите тогда в этот акт еще одну графу: применяется федеральный инвестиционный вычет. И галочку там ставьте – «да», «нет». Вот как-то так. Как вариант вы можете придумать свою какую-то собственную историю. Но мне кажется, что это удобная была бы процедура.
Вот мы покупаем объект за 10 000 000 руб., и говорим: мы будем к этому объекту применять федеральный инвестиционный налоговый вычет. Отлично! Значит формируем первоначальную стоимость объекта. Фактические затраты на приобретение – у нас получилось 10 000 000 руб., вычет 3% от суммы капвложений. Не до 3%, не в пределах 3%, a 3%. Значит, мы берем 3%, получаем 300 000 руб. Откусили эти 300 000 руб., отложили их в сторону. Мы их будем использовать потом, когда будем считать налог на прибыль. А в амортизационную группу заходит объект по стоимости уже 9 700 000 руб. Это значит, что через амортизацию мы уже будем списывать в расходы оставшиеся 9 700 000 руб.
И вот как работает сам вычет. Закончился, допустим, первый квартал, и мы считаем налог на прибыль, который мы должны заплатить. Квартальный платеж по итогам первого квартала. Допустим, у нас прибыль 5 000 000 руб., налог на прибыль в федеральный бюджет по ставке 8%, получается 400 000 руб. Как я уже сказала, при применении вычета мы не можем эту сумму уменьшить до нуля, мы должны все равно заплатить как минимум 3%. Соответственно, я считаю, минимальный налог на прибыль, который мы должны заплатить. Получается 150 000 руб. Значит, максимальная сумма вычета в этом периоде – 250 000 руб. А у нас 300 000 руб. Значит, я 250 000 руб. использую, а 50 000 руб. у меня как раз останется неиспользованная часть, которая переносится на следующие периоды. И расчет в декларации по налогу на прибыль отражается. Там они сделали специальное Приложение 7 к Листу 02, где вообще несколько разделов, у нас несколько есть вычетов. Для федерального сделали Раздел Д, и вот там прямо вы покажете: сумма вычета 300 000 руб., использовано 250 000 руб., остаток 50 000 руб. Налог на прибыль, подлежащий плате в федеральный бюджет, – 150 000 руб., да? И вот эта сумма 150 000 руб. перенесется уже в Раздел Д Листа 02. Вот мы и получили, что вместо того, чтобы платить 400 000 руб., мы заплатим только 150 000 руб. В этом и есть смысл федерального инвестиционного вычета. А 50 000 руб. перейдут за полугодие, вырастет база за девять месяцев, за год. Как я уже сказала, в принципе, на 10 лет вперед этот вычет можно переносить.
Мне кажется, этот пример показывает прелесть того, что мы можем принимать решение о вычете в отношении отдельных объектов. То есть мы можем, в принципе, набрать нужное количество объектов. Я бы шла каким путем: я уже посчитала, 250 000 руб. у меня вычет, вот я уже смотрю за отчетный период объекты, которые были приобретены. И вот я по 3% набираю себе на эти 250 000 руб., те объекты, которые мы возьмем под вычет. А все остальное будет без вычета. В принципе, мне кажется, такая творческая хорошая работа. Все время все говорят, что бухгалтерия – это скучно. Вообще, это не скучно, это очень творческая профессия.
Дальше смотрите. Естественно, когда появляется такая норма, опять же, появляются нормы, которые призваны закрыть сюда доступ всяким оптимизаторам, махинаторам. Здесь история такая: введено правило, что если у вас есть основные средства или нематериальные активы, к которым был применен федеральный инвестиционный налоговый вычет, то если они будут выбывать из организации по любому основанию, кроме ликвидации в течение пяти лет с момента ввода в эксплуатацию, то надо будет восстановить неуплаченную сумму налога (заплатить ее в бюджет, безусловно), еще и заплатить пени за весь период (п. 11 ст. 286.2 НК РФ). Но при той ставке ЦБ, которая сейчас, пени – конечно, прекрасная сумма может получиться. Единственное исключение из этого правила – это если у нас идет выбытие объекта, у которого срок полезного использования уже истек, что возможно. Напомню, что мы можем применять к основным средствам, начиная с амортизационной группы 3, – там СПИ меньше пяти лет, поэтому возможно, что к моменту выбытия СПИ уже истек. Но если он не истек, то вот вам история с восстановлением налога. Здесь я обращу внимание на два момента. Первое – жестко любое выбытие, кроме ликвидации. То есть одно дело при реализации – в других статьях Налогового кодекса, там более мягкие реализации. Здесь нет. Здесь любое выбытие. Поэтому не то что продавать нельзя, вносить в уставный капитал другой организации нельзя, передавать совместную деятельность нельзя. Есть еще такие форс-мажорные ситуации. Например, у вас украли соответствующие основные средства. Что я могу сказать, обидно. Налог только восстановить и пени еще заплатить, и чтобы ну, уже все равно же обидно. Поэтому никаких исключений из этого правила нет. Беречь надо те объекты, которые были под федеральным инвестиционным вычетом. Это первый момент. А второй момент – слово ликвидация. Как выясняется, многие бухгалтеры как-то странно понимают, что такое ликвидация основного средства. У многих почему-то есть какое-то представление, что основное средство ликвидировано, если мы просто так написали. Вот мы взяли, сделали акт на списание основного средства и там написали прямо: «Оно ликвидировано», и комиссия подписалась, и вот оно ликвидировано. Нет, это не так работает. Ликвидация – это физический процесс. Ликвидировать можно разным путем. Например, можно ликвидировать основные средства путем их сдачи в металлолом. У вас тогда будут документы, подтверждающие факт сдачи в металлолом. Можно передать в специализированную компанию на утилизацию, допустим, вычислительную технику. У вас будет договор со специализированной компанией на утилизацию и документы, подтверждающие, что вы передали туда те или иные основные средства. В принципе, может быть разборка собственными силами, тогда у вас должны быть какие-то акты на разборку, оприходование оставшихся частей, запчастей, и конечно, должно быть понятно, кто занимался этой разборкой, чтобы, если что, можно было бы на допрос, допустим, этих сотрудников вызвать и спросить, как ими разбиралось это основное средство.
Соответственно, если у вас есть акт на списание основного средства и документы, подтверждающие факт ликвидации, вообще никаких вопросов к вам нет, все прекрасно. А вот если у вас есть акт на списание основного средства, списали с баланса, то дальше вопрос: вы его списали с баланса – прекрасно, а где оно физически? Теперь это основное средство, где оно физически? Если на вопрос, где оно физически, вы говорите: «Только что было тут», то получается, что оно у вас что – исчезло, испарилось, улетело? Это не ликвидация, поэтому это у вас будет иное выбытие, кроме ликвидации, которое будет сопровождаться восстановлением неуплаченной суммы налога, еще и пени надо будет заплатить. Этот момент имейте в виду. В Налоговом кодексе нет ни одного, на самом деле, незначимого слова. Вопрос, когда-то оно выстреливает, когда-то не выстреливает. Но здесь слово ликвидация имеет принципиальное значение, это нужно понимать.
Дальше возник вот какой интересный вопрос. У нас давно в гл. 25 НК РФ есть такой инструмент, тоже налоговой оптимизации, как амортизационная премия. Что такое амортизационная премия? Это возможность единовременно списывать в состав косвенных расходов часть суммы капитальных вложений в основные средства. Кто-то пользуется, кто-то не пользуется – это тоже элемент налоговой учетной политики, безусловно. Возник вопрос такой: вот есть организация, которая вообще пользуется всеми возможными налоговыми преференциями, которые есть в гл. 25 НК РФ. И вот мы в учетную политику на 2025 год записали и федеральный инвестиционный налоговый вычет, и амортизационную премию. И у нас, допустим, приобретается объект, который теоретически попадает и под это, и под это. Можно ли к одному и тому же объекту применять и федеральный вычет, и амортизационную премию? Ответ: конечно, можно. Это прямо предусмотрено п. 7 ст. 286.2 НК РФ, но там нет такой нормы, что вы можете применять. Там написано так деликатно, что если у вас есть основное средство, к которому применялся и федеральный инвестиционный вычет, и амортизационная премия, то в амортизационную группу оно включается по первоначальной стоимости, уменьшенной на вычет и на премию. Очевидно, эта норма означает, что премию можно применять.
Дальше возник вопрос вот какой: а к какой базе тогда она применяется? Амортизационная премия берется в процентах от первоначальной стоимости. Вот тот пример, который мы чуть выше с вами посмотрели, с федеральным инвестиционным вычетом: был куплен объект за 10 000 000 руб., применили вычет 3% – 300 000 руб., и в амортизационную группу заходит по стоимости 9 700 000 руб. А вот у меня еще и амортизационная премия предусмотрена, допустим, 30% от первоначальной стоимости. Вопрос: если я хочу ее применить к этому объекту, я буду 30% брать от 10 000 000 руб. или буду 30% брать от 9 700 000 руб.? И здесь уже тоже Минфин отметился своими разъяснениями (Письмо Минфина России от 24.12.2024 N 03-03-06/1/130574). Они формально, сделав выкладки, ссылочки на соответствующие нормы Налогового кодекса, приходят, с моей точки зрения, к совершенно правильному выводу, что амортизационная премия применяется к первоначальной стоимости 10 000 000 руб. в моем примере. То есть первоначальная стоимость – это сумма фактических затрат на приобретение, это ст. 257 НК РФ. Федеральный инвестиционный вычет не уменьшает первоначальную стоимость, он вычитается из первоначальной стоимости при включении объекта в амортизационную группу. Первоначальная при этом остается 10 000 000 руб. И вот Минфин России, делая все эти выкладки, и говорит, что раз первоначальная остается 10 000 000 руб., то значит амортизационная премия применяется к 10 000 000 руб. То есть в Письме написано, что и вычет, и амортизационная премия, они считаются от одной и той же базы – от нее считается 3% вычет, и от нее же считается 30% амортизационная премия. Я, опять же, имею в виду, что на цифрах как-то все сразу становится более ясно и более понятно.
Продолжая, в общем то, тот пример, который был у меня с вычетом. Вот у меня оборудование за 10 000 000 руб., вот мы к нему применили 3% федеральный инвестиционный вычет. Соответственно, на эту сумму уменьшается у меня налог на прибыль. В декларации я это все рассчитываю так, как мы посмотрели в предыдущем примере. А потом я от этой же первоначальной стоимости 10 000 000 руб. беру амортизационную премию 30%, допустим (у меня прописано в учетной политике), и ее я включаю куда? В состав косвенных расходов в месяце, следующем за месяцем ввода в эксплуатацию объекта. То есть 3 000 000 руб. у меня будут уменьшать налоговую базу по налогу на прибыль. И объект уже пойдет в амортизационную группу по стоимости 6 700 000 руб. То есть вот 6 700 000 руб. – они уже будут амортизироваться. И через амортизацию спишутся в состав расходов, уменьшающих налоговую базу.
Амортизационная премия
Я решила все-таки несколько минут уделить амортизационной премии, чтобы не получилось, что все, что я сказала, был какой-то пустой звук. Сама амортизационная премия, этот механизм, в п. 9 ст. 258 гл. 25 НК РФ есть давно. Значит, п. 9 ст. 258 НК РФ говорит о том, что вы вправе в своей налоговой учетной политике закрепить применение амортизационной премии. Амортизационная премия – это возможность списывать в состав косвенных расходов единовременно часть суммы вложений в основные средства. Здесь как раз речь идет и о расходах на приобретение, создание, и о расходах на реконструкцию, модернизацию. При этом здесь установлены максимальные размеры амортизационной премии (вы можете делать меньше). По 3-7 амортизационной группе – максимум 30% можно применять, а по 1, 2, 8, 9, 10 амортизационной группе – максимум 10%. То есть по недвижимости – амортизационная премия может применяться в том числе к недвижимости. Там на одной покупке какого-нибудь здания можно уже получить приличную амортизационную премию и приличное уменьшение налоговой базы по налогу на прибыль.
Если вы решаете использовать этот механизм, то первое – вы фиксируете это решение в налоговой учетной политике. Второе – вы как раз подумаете, в каком размере вы будете применять амортизационную премию. Может быть, 30% по 3-7 амортизационной группе – это будет много, может быть поменьше, да? Может и 10% будет много. То есть меньше можно, больше нельзя. Процент фиксируем в учетной политике. Плюс мы еще можем здесь какие-то критерии установить и применять амортизационную премию не ко всем капвложениям, которые будут в течение года, а к каким-то, которые нам хочется. Просто критерии должны быть в учетной политике внятные. Например, самый простой вариант: мы хотим при приобретении основных средств применять, а при реконструкции, модернизации не хотим применять. Можно так написать? Пожалуйста. Мы хотим применять только в отношении недвижимости, а в отношении остальных основных средств не применять. Можно так написать? Пожалуйста. То есть критерии могут быть любые. Повторюсь, они должны быть внятные. То есть вот мы читаем вашу учетную политику и понимаем, к каким капвложениям вы применяете премию, а к каким не применяете. И дальше мы (это я сейчас уже в роли налогового инспектора выступаю) смотрим, чтобы вы свою же собственную учетную политику не нарушали. Потому что это бывает интересная история на выездной проверке, когда в налоговой учетной политике написано одно, а налоговая база считается совершенно по другим правилам. Налоговая вам пересчитает по вашей учетной политике. И амортизационная премия, обращаю внимание, всегда учитывается в составе косвенных расходов. Это прямо написано в гл. 25 НК РФ. То есть это не элемент налоговой учетной политики, это прямая норма Налогового кодекса.
Естественно, как и со всеми налоговыми преференциями, я уже несколько раз это сегодня повторяла, вводятся некие специальные правила, ограничения, которые призваны затруднить применять этот механизм для незаконной налоговой оптимизации в недобрых целях. Здесь мягко, в отличие от федерального инвестиционного налогового вычета, где, напомню, любое выбытие в течение пяти лет, кроме ликвидации, влечет за собой восстановление неуплаченной суммы налога. Здесь у нас заглушечка более мягкая. Обязанность восстановить амортизационную премию возникает, только если основное средство реализовано в течение пяти лет с момента ввода в эксплуатацию, да еще и взаимозависимому лицу (п. 9 ст. 258 НК РФ). То есть при выполнении вот этих двух условий амортизационную премию надо восстанавливать. Продали в течение пяти лет с момента ввода в эксплуатацию и покупатель является взаимозависимым лицом – тогда восстанавливать надо. В противном случае ничего восстанавливать не надо. Поэтому, это называется, сдерживайте себя. Если уж вы применяете амортизационную премию, можно же, наверное, как-то пять лет взаимозависимым лицам эти объекты не продавать.
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